
Ihre Aufgabe

•  eigenverantwortliche Betreuung eines Exportbereiches  
einschließlich Umsatz-, Absatz- und Budgetverantwortung

• Verantwortlich für die Auftragsabwicklung im übernommenen 
Bereich

• Organisation und Durchführung von Kundenseminaren inhouse und 
vor Ort
Kundenbesuche
Betreuung der Distributoren
Neuakquisition von Kunden und Agenturen

Ihr Profil

• Erfolgreich abgeschlossenes Studium (Uni oder FH) aus dem 
Bereich Lebensmitteltechnologie, Ökotrophologie oder 
vergleichbare Ausbildung mit betriebswirtschaftlichen Kenntnissen 
oder Betriebswirt mit lebensmitteltechnologischen Kenntnisse

•  2 bis 3 Jahre Berufserfahrung im Export idealerweise in  
Unternehmen der Zusatzstoff- oder Fleischwarenbranche

• Englisch verhandlungssicher, weitere Fremdsprachen von Vorteil
• Kommunikationsstärke und Reisefreude
• Eigenständiges Organisationstalent

Wir freuen uns auf Ihre aussagekräftigen Bewerbungsunterlagen

Sales Manager(in) Export

VAN HEES stellt Güte-

zusätze und Gewürz-

mischungen für Fleisch-

und Wurstwaren her, 

die wegen ihrer hohen 

Qualität und Produk-

tivität bei Handwerk 

und Industrie bevor-

zugt eingesetzt wer-

den. Unser Unterneh-

men ist seit  60 Jahren  

auf dem nationalen und 

internationalen Markt 

erfolgreich  tätig.
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zur eigenständigen Betreuung eines Exportbereiches gesucht.


